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Pressmeddelande Stockholm den 5 februari 2026

Bactiguard Holding AB:s bokslutskommuniké 2025

Ett ar av strategiskt genomforande avslutades med ett starkt fjarde kvartal

Fjarde kvartalet 2025 (oktober — december)

¢ Totala intakter uppgick till 65,6 (68,3) MSEK, en minskning med 2,7 MSEK motsvarande 3,9%.

¢ Nettoomsattningen uppgick till 63,2 (63,1) MSEK, en 6kning med 0,1 MSEK motsvarande 0,1%. Justerat for
valutakurseffekter pa -6,0 MSEK 6kade nettoomsattningen med 9,7%.

¢ Rorelseresultatet uppgick till 13,0 (-3,2) MSEK.

« EBITDA uppgick till 24,7 (8,4) MSEK.

¢ Periodens resultat uppgick till 12,5 (-0,9) MSEK.

¢ Resultat per aktie, fore och efter utspadning, uppgick till 0,36 (-0,03) kr.

+ Kassaflode fran den I6pande verksamheten uppgick till 11,7 (18,9) MSEK motsvarande 0,33 (0,54) kr per
aktie.

Perioden januari — december 2025

¢ Totala intakter uppgick till 228,8 (261,9) MSEK, en minskning med 33,1 MSEK motsvarande 12,6%.

¢ Nettoomsattningen uppgick till 215,9 (241,7) MSEK, en minskning med 25,8 MSEK motsvarande 10,7%.
Justerat for valutakurseffekter pa -11,3 MSEK minskade nettoomsattningen med 6,0%.

¢ Rorelseresultatet uppgick till -3,3 (-28,9) MSEK.

« EBITDA uppgick till 43,8 (18,0) MSEK.

¢ Periodens resultat uppgick till -7,8 (-29,8) MSEK.

¢ Resultat per aktie, fére och efter utspadning, uppgick till -0,22 (-0,85) kr.

* Kassafléde fran den I6pande verksamheten uppgick till -1,5 (25,0) MSEK motsvarande -0,04 (0,71) kr per
aktie.

e Styrelsen foreslar att ingen utdelning ska utga for rakenskapsaret 2025.

Vd kommentar

Under 2025 tog Bactiguard ytterligare steg mot malen for licenspartnerskap genom férstérkt relation med
befintliga partners och ett starkt momentum i diskussioner i tidig fas med ledande medtech-féretag inom véra
valda terapiomraden. Trots att vi fortfarande &r i vergangsfasen mot ett mer fokuserat licensbolag var intdkterna
fran licensaffdren exklusive valutaeffekt stabila och EBITDA stérktes ytterligare under aret. Under fidrde kvartalet,
Okade bade intdkterna och Ibnsamheten, frdmst som ett resultat av det uppdaterade avtalet med Zimmer Biomet.

Positionerat for att uppna malen fér 2030

Under 2025 fortsatte Bactiguard att fokusera pa aktiviteter som stddjer tillvaxten inom licensverksamheten:
insatser inom affarsutveckling, affarsstdd for vara befintliga partners och investeringar inom viktiga
kunskapsomraden. Vi fortsatte ocksa att fokusera pa att driva tillvaxt for produktlinjen Hydrocyn aqua inom
Wound Management-portféljen.

Starkt partnerskap genom forbattrat arbetssatt

Vara relationer med befintliga licenspartners starktes ytterligare genom férbattrade arbetssatt och uppnadda
milstolpar fér Bactiguard-coatade produkter. Tidigare under 2025 avancerade partnerskapet med Becton,
Dickinson & Company (BD) genom marknadslanseringen i Indien — en marknad déar vardrelaterade infektioner ar
en betydande utmaning. | fjarde kvartalet fick BD nddvandiga regulatoriska godkannanden som framjar ytterligare
marknadslanseringar, inklusive i Europa.

Vart partnerskap med Zimmer Biomet cementerades genom ett gemensamt beslut att anpassa avtalet till
nuvarande affarsomfattning. Som ett resultat behdéll Zimmer Biomet icke-exklusiva rattigheter att fortsatta
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kommersialisera de coatade traumaimplantaten, ZNN Bactiguard, i specifika geografiska omraden utanfér USA
och Bactiguard aterfick de aterstaende globala rattigheterna. Vi fortsatter att arbeta nara Zimmer Biomet for att
stddja den kommersiella expansionen av ZNN Bactiguards traumaimplantat, inklusive den pagaende
regulatoriska 6vergangsprocessen fran MDD till MDR och kliniska studier i Europa.

Under aret har dessutom nya publikationer av oberoende kliniska studier med Bactiguard-coatade implantat visat
deras effektivitet vid ortopediska traumarelaterade infektioner. Dessa data ar inte bara relevanta for partnerskapet
med Zimmer Biomet, utan skapar aven fortroende fér Bactiguards teknologi som ett satt att differentiera
erbjudandet bland nya potentiella partners.

Investeringar for expansion av licensaffaren

Aktiviteterna inom affarsutveckling fortsatte att utvecklas val, inklusive aktiviteter inom de tva nya terapiomradena
kardiologi och neurologi, dar vi har inlett nya relationer och etablerat vikten av infektionsférebyggande atgarder
inom viktiga applikationsomraden. Vi har en bred pipeline av potentiella nya licenspartners och ett starkt
momentum i diskussioner i tidig fas, samt planenliga framsteg i tidiga pagaende utvarderingar med potentiella
partners.

Under aret investerade vi aven i vara viktigaste kunskapsomraden, med sarskilt fokus pa regulatorisk expertis,
kapacitet inom utveckling, datagenerering med Bactiguard-belaggning samt digitala inklusive Al-verktyg, allt fér
att stddja tillvaxten inom licensverksamheten.

Stabila underliggande intdkter inom licensaffaren 2025 efter starkt fjarde kvartal

Aret avslutades med bra tillvéxt av intakter och Iénsamhet inom licensaffaren i fjarde kvartalet. Vi visade tillvaxt i
licensintakter, framst ett resultat av det uppdaterade avtalet med Zimmer Biomet i december. Denna uppdatering
medférde tidigarelagda royaltyintakter till fiarde kvartalet och innebar &ven aterféring av avsattningar, som
ytterligare forbattrade resultatet men inte hade nagon paverkan pa kassaflodet.

For helaret 2025 var totala intakter fran licensverksamheten, exklusive férsvagningen i US dollar, stabila. Detta
uppnaddes trots en jamforelseperiod under 2024 som inkluderade intakter fran exklusivitetfasen avseende
ortopediska produkter i det tidigare avslutande avtalet med Zimmer Biomet, genom en 6kning med 5% inom
licenspartnerskap.

Tvasiffrig tillvaxt inom produktlinjen Hydrocyn aqua

Inom Wound Management |ag strategiskt fokus pa Hydrocyn aqua, som levererade stark tvasiffrig tillvaxt 2025.
Tillvaxten motverkades av ett tapp i intakter fran suturer. Framatblickat ser vi kundernas efterfragan pa hela
Wound management-portfdljen, vilket kommer att mojliggdra fér Bactiguard att driva starkare tillvaxt i alla
produktkategorier framdéver.

Totala intakter negativt paverkade av valuta och avslutad verksamhet

Trots den positiva intaktsutvecklingen i bade det underliggande licenspartnerskapet och produktlinjen Hydrocyn
aqua, minskade totala intakter under 2025 med 13%, framst pa grund av den negativa paverkan av vaxelkursen
gentemot US dollar, samt intakter i jamforelseperioden fran nu avslutade egna produkter.

Bidrag till EBITDA genom ldagre kostnadsbas och kostnadsdisciplin

Lénsamheten forbattrades ytterligare under 2025 till féljd av var nya kostnadsbas och starkta kostnadsdisciplin,
vilket resulterade i en total kostnadsreduktion om dver 25%, trots fortsatta investeringar i karnverksamheten
licenspartnerskap. EBITDA for helaret mer an férdubblades, och resulterade i en EBITDA marginal om 19
procent.

Framtid

2026 kommer vi att fortsatta att arbeta aktivt med nya affarsutvecklingsmajligheter for att sakra fler partnerskap,
stddja vara befintliga partners att 6ka forsaljningen av lanserade produkter med Bactiguards ytskikt och vidare
forstarka organisationens kunskapsomraden och operativa effektivitet for att stédja bade tillvaxt och [6nsamhet i
var licensaffar. Avseende Wound Management-portfoljen fortsatter vi att fokusera pa att driva tvasiffrig
intaktstillvaxt i linje med vara strategiska mal, samt investeringar inom strategiska prioriteringar for att stodja hela
portfoljen.

Bactiguards teknologi ar en viktig drivkraft for innovation i kampen mot infektioner och antimikrobiell resistens,
som blir allt viktigare. Genom var dvergang till en affarsmodell med partnerskap kan vi uppna en markbar global
rackvidd med vara infektionsférebyggande l6sningar. Vi ser fram emot att demonstrera det kommersiella vardet
av var belaggningsteknologi under de kommande aren.

Christine Lind
Vd
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Denna information &r sadan information som Bactiguard Holding AB (publ) &r skyldigt att offentliggéra enligt EU:s
marknadsmissbruksférordning. Informationen ldmnades, genom nedanstadende kontaktpersoners forsorg, for
offentliggérande 2026-02-05 kI 07.00 CET.

For ytterligare information véanligen kontakta:
Patrick Bach, CFO +46 761 295 911

For att delta i audiocasten den 5 februari kl 11:00, anvdnd denna lank:
https://ir.bactiguard.com/sv/report/kv4-2025/

For att enbart delta via telefonkonferens, registrera dig via lanken ovan.
Fragor kan stallas antingen skriftligen via audiocasten eller muntligen om man deltar i telefonkonferensen.

Om Bactiguard

Bactiguard &r ett globalt medtech-bolag som utvecklar sdker och biokompatibel teknologi som férebygger
infektioner relaterade till medicintekniska produkter. Den unika teknologin &r baserad pa ett ultratunt
addelmetallytskikt som férhindrar bakterier frén att fasta och bilda biofilm pa medicintekniska produkter. Bolaget
fokuserar pa fem strategiska terapiomraden i vilka férekomsten av infektioner medfér ett hégt medicinskt behov
av infektionsprevention. Dessa omraden inkluderar ortopedi, kardiologi, neurologi, urologi och vaskulér atkomst.

Bactiguard bedriver sin verksamhet genom licenspartnerskap med ledande globala medtech-féretag som
applicerar teknologin pa sina medicintekniska produkter. Bolaget har ocksa en portfélj med produkter fér
sarhantering. Bactiguards I6sningar fér infektionsprevention minskar patienters lidande, rdddar liv och avlastar
sjukvardsresurser. De bekdmpar ocksa antibiotikaresistens, ett av de allvarligaste hoten mot global hélsa och
modern medicin. Bactiguard har sitt huvudkontor i Stockholm, &r noterat pa Nasdaq Stockholm och ingar i small
cap-segmentet.

L&s mer om Bactiguard www.bactiquard.com
Félj Bactiguard pa LinkedIn
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