Pressmeddelande Stockholm, 14 november 2014

Tredje kvartalet (juli-september 2014)

e Intékterna uppgick till 28,1 (32,5) Mkr, en minskning med 14 % jamfért med motsvarande
kvartal foregaende ar

e EBITDA uppgick till 2,2 (4,7) Mkr, en minskning med 53 % jamfért med motsvarande kvartal
foregaende ar

e Redovisat resultat efter skatt for kvartalet uppgick till -15,7 (-5,1) Mkr, motsvarande -0,47
(-0,26) kr per aktie. Marknadsvardering av obligationslanet har paverkat resultatet negativt
under kvartalet med -6,8 Mkr (+ 9,0 Mkr). Denna effekt ar av redovisningskaraktér och har
ingen kassaflédeseffekt

e Operativt kassaflode for kvartalet uppgick till -21,8 (0,5) Mkr, motsvarande -0,66 (0,02) kr per
aktie (stora utbetalningar relaterade till introduktionen pa Nasdag Stockholm har paverkat det
operativa kassaflodet negativt)

Perioden (januari-september 2014)

e Intékterna for perioden uppgick till 93,8 (83,2) Mkr, en 6kning med 13 % jamfort med
motsvarande period foregdende ar

e EBITDA for perioden, exklusive kostnader i samband med bérsnoteringen, uppgick till 17,2
(14,8) Mkr, en 6kning med 16 %

e Resultat efter skatt for perioden uppgick till -79,4 (-22,3) Mkr motsvarande -3,17 (-1,12) kr per
aktie och har paverkats negativt av kostnader relaterade till bérsnoteringen och
marknadsvardering av obligationslan om totalt 48 Mkr. Marknadsvérdering av obligationslanet
har ingen kassaflodeseffekt utan @r endast av redovisningskaraktar

e Operativt kassaflode uppgick till -12,4 (-9,1) Mkr motsvarande -0,5 (-0,46) kr per aktie

Vasentliga handelser under tredje kvartalet
e Bactiguard expanderar i Europa genom nytt distributdrsavtal avseende Portugal

Vasentliga handelser efter kvartalets utgang
e Forstarkning av marknadsorganisationen

e Aterkdp av obligationer i marknaden



Bactiguards VD Johan Rugfelt kommenterar kvartalet:

Bactiguard befinner sig i en utvecklingsfas dar vi expanderar var marknadsnarvaro, investerar i forsaljnings-
och marknadsorganisationen, utvecklar var produktportfélj och utforskar mojligheterna att géra nya
licensaffarer. Vi har en stabil bas i den nuvarande licensaffaren, som genererar intéakter pa 80-90 miljoner
kronor per ar, och en spannande tillvaxtaffar i form av infektionshammande produkter for sjukvarden. Den
forsaljning som genereras av var egen portfolj ar betydligt mer volatil &n licensaffaren och kommer under
uppbyggnadsfasen att variera kraftigt mellan kvartalen. | takt med att leveranserna till fler marknader
pabdrjas och upprepade order genereras kommer vi att ga in i en mer stabil tillvaxtfas.

Det tredje kvartalet kannetecknades av en relativt Iag marknadsaktivitet, bland annat till foljd av
sasongseffekter. Intakts- och resultatmassigt var kvartalet svagare an samma period forra aret. Bactiguard
gjorde under tredje kvartalet 2013 en betydande leverans till Irak, som ledde till ett mycket starkt kvartal och
paverkar jamforelsen. Vi befinner oss nu i ett intensivt forhandlingsskede i Irak for att sakerstalla leveranser
i ett langre perspektiv. Behovet av infektionshdmmande produkter &r stort, men givet den politiska
situationen i landet &r tidpunkten for nar leveranserna kan ske svarbedomd.

En av vara strategiska prioriteringar ar att investera i forsaljnings- och marknadsorganisationen for att
kunna stotta vara distributérer och utveckla var egen direktforsaljning. Sedan halvarsskiftet har vi starkt
kompetensen i foretaget genom att rekrytera en férséljningschef fér Europa och en marknadschef som &ven
kommer fokusera pa att utveckla forsaljningen pa den svenska marknaden. Forberedelser infor
forsaljningsstarten p& nya marknader pagar med hog intensitet. Vi har utvecklat vara saljtraningsmoduler
och genomfort utbildningsaktiviteter i bAde Sydamerika, Indien och Mellandstern. | Sydamerika pagar nu
lanseringen med fokus pa Brasilien.

Att expandera var marknadsnarvaro i Europa ar en annan strategisk prioritering. Vi utvarderar de
distributorer vi redan har och undersoker olika alternativ for att etablera oss pa nya marknader. Nyligen
ingick vi ett distributorsavtal for Portugal. Vi har aven inlett ett samarbete med en distributér i Iran, dar en
férsta order omfattande samtliga produkter i portféljen levererades under tredje kvartalet.

For att mojliggéra marknadsexpansionen arbetar vi systematiskt med att f& vara produkter godkanda pa fler
marknader och genomfor kliniska studier. Processer for produktgodkannanden pagar bland annat i Kina.
Den kinesiska processen har pagétt under lang tid och under sommaren 2014 nadde vi en viktig milstolpe
efter godkannande fran en expertpanel som gjort en teknisk och klinisk utvardering. Nu pagar en
administrativ granskning och dérefter fattas beslut om regulatoriskt produktgodkannande, vilket vi férvantar
oss sker innan arsskiftet. Vi arbetar kontinuerligt med kliniska studier och planerar i nartid att genomféra
studier i bland annat Indien och Sverige. Samtidigt utvecklar vi den befintliga produktportféljen med nya
varianter och initierar utveckling av narbeslaktade produkter utifrdn de behov som finns pa marknaden.

Den forstudie som under sommaren inleddes inom ramen for vart samarbete med MAQUET Critical Care i
syfte att utveckla Bactiguard®-belagda katetrar for intensivvardspatienter har avslutats med positivt resultat.
Nasta steg i processen blir att inga ett utvecklingsavtal, en férhandling som skjuts framat i tiden till fljd av
andra projektprioriteringar hos MAQUET.

I samband med bdérsintroduktionen i juni uppnadde vi ett viktigt mal, att refinansiera bolaget och skapa
finansiella mojligheter for expansion och tillvaxt. Nettoskulden minskades radikalt och de arliga
rantekostnaderna halverades fran 50 till drygt 25 miljoner kronor. Sedan dess har Bactiguard aterkopt
obligationer i marknaden bade under tredje och fjarde kvartalet och darmed minskat det utestdende
obligationslanet med ytterligare nominellt 38,5 miljoner kronor. Det reducerar de arliga rantekostnaderna
med drygt 4 miljoner kronor, samtidigt som vi behaller en god likviditet och finansiell flexibilitet.

Bactiguard har aldrig varit starkare. | borjan av december flyttar vi in i vart nya, integrerade huvudkontor,
produktions- och utvecklingscenter i anslutning till Karolinska sjukhuset i Huddinge sdder om Stockholm.
Det kommer att ge oss annu battre forutsattningar att utveckla verksamheten.

Johan Rugfelt
VD



Delarsrapporten for Bactiguard Holding AB (publ) for perioden januari-september 2014 finns nu
tillganglig som PDF.

Informationen ar sddan som Bactiguard Holding AB (publ) ska offentliggéra enligt lagen om
vardepappersmarknaden och/eller lagen om handel med finansiella instrument. Informationen
lamnades for offentliggérande 2014-11-14, kl. 08:00.

En telefonkonferens pa engelska for investerare, analytiker och media kommer att hallas idag klockan
10:00, dar VD Johan Rugfelt och CFO Fredrik Jarrsten presenterar och kommenterar delarsrapporten
samt svarar pa fragor.

Rapporten och en presentation kommer att finnas tillgangliga pa Bactiguards
webbplats www.bactiguard.se for nedladdning.

For att delta i telefonkonferensen, véanligen ring +46 8 519 990 30

For ytterligare information vanligen kontakta:

Johan Rugfelt, VD, vaxel: +46 8 440 58 80

Fredrik Jarrsten, CFO, mobil: +46 725 500 089

Cecilia Edstrém, Kommunikationsdirektor, mobil: +46 722 262 328

Om Bactiguard

Bactiguard ar ett svenskt medicinteknikforetag vars affarsidé ar att forhindra vardrelaterade
infektioner, minska antibiotika-anvandningen och radda liv genom att utveckla och tillhandahalla
infektionshammande Iésningar for sjukvarden. Foretagets patenterade ytskikt férhindrar
vardrelaterade infektioner genom att motverka bakterietillvaxt pa sjukvardsprodukter. Bactiguard®-
behandlade urinvagskatetrar ar marknadsledande i USA och Japan, och de senaste aren har bolaget
tagit fram en egen produktportfélj med behandlade katetrar for urin-, luft- och blodvagar. Bactiguard &r
inne i en stark expansionsfas med fokus pa nya marknader i EU, Mellangstern, Asien och
Sydamerika. Foretaget omsatte 2013 ca 130 MSEK och har ca 60 anstéllda med huvudkontor i
Stockholm och produktionsanlaggningar i Sverige och Malaysia. Bactiguard &ar noterat pa Nasdag
Stockholm. Las mer om Bactiguard p& www.bactiguard.se


http://www.bactiguard.se/

