Pressmeddelande Stockholm, 5 februari 2020

Ett starkt fjarde kvartal bidrog till rekordar for Bactiguard

En stark resultatutveckling under arets sista kvartal kombinerat med licensaffaren med Zimmer
Biomet ledde till det starkaste helarsresultatet i Bactiguards historia. De finansiella effekterna
av bade 6kad BIP-forsiljning och nya licensintakter visar tydligt att var tillvaxtstrategi
fungerar.

Fjarde kvartalet (oktober-december 2019)

e Intakterna uppgick till 61,6 (42,1) MSEK, en 6kning med 46% som framst drevs av hogre BIP-
forsaljning men aven av hogre licensintakter fran BD.

e BIP-férsaljningen var rekordhdg i kvartalet och uppgick till 25,3 (14,4) MSEK. Okningen med
75% ar framst ett resultat av god utveckling i Kina och Mellandstern, men samtliga regioner
bidrog till 6kningen.

e EBITDA uppgick till 12,2 (3,3) MSEK med en EBITDA-marginal pa 20% (8%).

e Rorelseresultatet uppgick till 1,7 (-5,1) MSEK.

e Periodens resultat uppgick till 1,6 (-5,5) MSEK, motsvarande 0,05 (-0,17) kr per aktie.

e Operativt kassaflode for kvartalet uppgick till 35,5 (-5,0) MSEK motsvarande 1,00 (-0,15) kr
per aktie.

Perioden (januari-december 2019)

e Intékterna uppgick till 197,8 (163,2) MSEK. Okningen pa 21% drevs framférallt av nya
licensintakter fran avtalet med Zimmer Biomet, som genererade 29,4 MSEK. Aven
licensintékterna fran BD 6kade under aret till foljd av nagot hégre volym och en starkare
dollarkurs.

e BIP-férsaljningen uppgick till 40,2 (40,6) MSEK, i linje med féregaende ar.

e EBITDA uppgick till 61,6 (22,2) MSEK med en EBITDA-marginal pa 31% (14%).

e Rorelseresultatet uppgick till 19,5 (-12,0) MSEK.

e Periodens resultat uppgick till 16,3 (-14,9) MSEK, motsvarande 0,49 (-0,45) kr per aktie.

e Operativt kassafléde for perioden uppgick till 49,6 (-4,9) MSEK motsvarande 1,38 (-0,15) kr

per aktie.
Visentliga handelser under fjarde kvartalet Vasentliga handelser efter kvartalets utgang
¢ Ny stororder fran Kina e Forvarv av Vigilenz
e Valberedning utsedd e Christian Kinch ldmnar VD-rollen och

foreslas som ny styrelseordférande.
Cecilia Edstrom utsedd till ny VD.



Ett starkt fjarde kvartal bidrog till rekordar for Bactiguard

En stark resultatutveckling under arets sista kvartal kombinerat med licensaffaren med Zimmer
Biomet ledde till det starkaste helarsresultatet i Bactiguards historia. De finansiella effekterna
av bade 6kad BIP-forsiljning och nya licensintakter visar tydligt att var tillvaxtstrategi
fungerar.

De totala intakterna 6kade med nara 50 procent i kvartalet, vilket genererade en EBITDA-marginal pa
20 procent och ett positivt nettoresultat. Det operativa kassaflodet var rekordstarkt till féljd av
betalningen av licensavgiften fran Zimmer Biomet. 2019 hade vi en tillvaxt pa drygt 20 procent och
genererade intékter pa nara 200 miljoner kronor, med en EBITDA-marginal pa éver 30 procent. Det ar
samtidigt forsta aret vi rapporterar ett positivt nettoresultat och det gér mig bade stolt och glad.

Licensaffaren

Intékterna fran Becton, Dickinson & Company (BD) var hogre detta kvartal och vi har sett en
ackumulerad 6kning under aret. Det beror bade pa att volymerna 6kat nagot och att vi haft en
gynnsam dollarkurs.

Licensaffaren med Zimmer Biomet, ett av varldens storsta ortopediféretag genererade inga nya
licensintakter i kvartalet. Daremot paverkades kassaflodet positivt av den initiala licensavgiften pa 3
miljoner dollar. | takt med att vi nar vissa milstolpar i den regulatoriska processen i USA kommer
avtalet att kunna generera ytterligare intékter pa totalt 2 miljoner dollar. Nar produkterna godkéants och
nar marknaden kommer det generera royaltyintakter for Bactiguard baserade pa Zimmer Biomets
forsaljning. Tempot i samarbetet &r mycket hégt och det ar uppenbart att detta ar ett prioriterat projekt
for bada parter.

Betydelsen av samarbetet ar for oss mycket storre an den finansiella potentialen. Vi har nu licensavtal
med tva av varldens storsta bolag inom medicinteknik — BD och Zimmer Biomet. Det bekraftar styrkan
av Bactiguards teknologi, bade i ett globalt perspektiv och for olika typer av medicinska applikationer,
for kortare bruk och for langtidsanvandning. Det banar vag foér nya licensaffarer.

Det forberedande arbetet med att registrera hela var portfélj av produkter i Kina ar nu slutférd och
fokus ligger pa att trana Well Leads personal. Under 2020 kommer den regulatoriska processen att
inledas och vi raknar med att det kommer att ta ytterligare ett par ar innan lokalt producerade BIP-
produkter ar godkanda for férsaljning i Kina.

BIP-portféljen

Efter en svag inledning av aret har BIP-forsaljningen utvecklats mycket starkt. Genom en rekordhdg
forsaljning i fjarde kvartalet nadde vi samma ackumulerade férsaljning som forra aret. Kina spelar en
stor roll i sammanhanget. 2019 levererade vi lika stora volymer produkter till var partner Well Lead
som vi gjorde under 2018 da vi tecknade ett nytt licens- och distributionsavtal som genererade
rekordvolymer.

Kina har pa relativt kort tid blivit var stérsta marknad fér BIP-produkter. Corona-virusets snabba
spridning ar ett orosmoln, bade ur ett kinesiskt och varldsekonomiskt perspektiv. Samtidigt medfér det
storre behov av sjukvard och infektionsprevention eftersom virussmittade patienter ofta drabbas av
foljdinfektioner orsakade av bakterier. Var partner ar en av varldens stérsta producenter av katetrar
och fokuserar pa att konvertera en stor del av sin egen forséljning och den totala marknaden i Kina till
Bactiguards infektionsférebyggande teknologi och det kommer att gynna oss pa lite langre sikt.

Aven i Mellandstern har vi sett en stark utveckling under &ret. Det har &r den region dar vi varit
etablerade langst och forsaljningen till slutkund vaxer stadigt. Vi har bytt nagra av vara distributtrer
under de senaste aren och det har gett positiva resultat. Aven i Europa har vi etablerat nya



partnerskap. Var erfarenhet visar att det tar atminstone ett till ett och halvt ar innan ett nytt samarbete
bérjar ge tydliga resultat, sa vi far ha lite tdlamod med att férsaljningen fortfarande ar lite ryckig.

Givet de stora volymer som levererades ut under andra halvaret 2019 férvantar vi oss en betydligt
lugnare inledning av 2020.

Forstarkningen av ledningen med Stefan Grass som medicinsk chef har gett 6kat tryck i arbetet med
att publicera och na ut till marknaden med vara kliniska studier. Jag tanker framférallt pa den stora
indiska studien av urinkatetrar och den malaysiska studien av ortopediska traumaimplantat som bada
avslutats och vi hoppas kunna publicera under 2020. Det kommer att ge oss annu starkare klinisk
evidens for en bredare anvandning av Bactiguards produkter. Vi starker organisationen genom
nyrekryteringar inom férsaljning och projektledning av licensaffarer for att vara beredda att méta en
Okande efterfragan.

Med stolthet och gladje summerar jag det starkaste aret i Bactiguards historia. Utvecklingen av
licensaffaren och férsaljningen av vara egna produkter i stora delar av varlden ar en bekraftelse pa att
var tillvaxtstrategi fungerar.

| det perspektivet passar forvarvet av Vigilenz oss som hand i handsken och kommer bidra till en
snhabbare tillvaxt. Tilsammans kommer vi att ha ett mycket starkare erbjudande for
infektionsprevention och komma at den globala marknaden fér avancerad sarvard, med potential pa
Over 5 miljarder US-dollar. Vi kommer ocksa att f& betydande intékts- och kostnadssynergier genom
att vi kombinerar vara distributionsnat, produktutvecklingsteam, stabsfunktioner och
produktionsanlaggningar. Vi ar glada éver att professor Choudhury kommer att stanna i bolaget och bli
aktiedgare i Bactiguard, eftersom vi ser stor potential i att tilsammans utveckla nya produkter och
licensapplikationer som forbattrar patientsakerheten.

En nyligen publicerad studie i The Lancet visar att sepsis nu ar den vanligaste dédsorsaken i varlden.

Behovet av infektionsprevention ar darmed stérre an nagonsin och Bactiguard har en allt viktigare roll

att spela i det férebyggande arbetet. Jag ar darfér évertygad om att vi kommer att inga nya spannande
licensaffarer och 6ka forsaljningen av var egen produktportfolj for att 6ka patientsakerheten och radda
fler liv.

Jag har varit VD i Bactiguard i snart sexton ar. Under den tiden har vi vuxit fran att vara ett foretag
med en handfull medarbetare till ett bérsnoterat bolag med verksamhet i ett fyrtiotal Iander och nara
200 medarbetare, efter forvarvet av Vigilenz. Var sak har sin tid och var tid har sitt ledarskap. Jag
kanner att det nu ar dags att [lamna &ver stafettpinnen och fokusera pa agarrollen.

Cecilia Edstrédm och jag har arbetat nara varandra under sex ar och tillsammans har vi utvecklat
bolaget saval affarsmassigt som strukturellt och samtidigt vant Ibnsamheten. Jag kanner mig helt trygg
med att hon ar ratt person att axla VD-rollen i den nya fas som nu ligger framfor oss och lamnar med
varm hand 6ver ledarskapet, Jag vill samtidigt rikta ett varmt tack till alla vara medarbetare som med
sitt arbete och engagemang mdjliggjort den positiva utvecklingen fér Bactiguard.

Christian Kinch
VD

Bokslutskommunikén 2019 fér Bactiguard Holding AB (publ) finns nu tillgénglig som PDF pa
www.bactiguard.se.

Denna information &r sadan information som Bactiguard Holding AB (publ) ar skyldig att offentliggéra
enligt EU:s marknadsmissbruksférordning. Informationen ldmnades, genom nedstaende
kontaktpersons férsorg, for offentliggérande 2020-02-05, kl. 08.00.



arad

En webbkonferens pa engelska for investerare, analytiker och media kommer att hallas idag klockan
10:00 dar VD Christian Kinch och CFO Cecilia Edstrom presenterar och kommenterar
bokslutskommunikén samt svarar pa fragor.

For att delta i webbkonferensen, vanligen anvand denna lank:

Fragor kan stéllas genom att ringa telefonnummer: +46 8 566 426 95 under sjalva webbkonferensen.
Onskar man inte stalla en fraga via telefon racker det med att logga in via lanken ovan.

For ytterligare information vanligen kontakta:
Cecilia Edstrém, CFO, mobil: +46 722 262 328

Bactiguard ar ett svenskt medicinteknikbolag vars uppdrag ar att radda liv. Det gor vi genom att utveckla och
tillhandahalla infektionsférebyggande I6sningar som minskar risken for vardrelaterade infektioner och reducerar
anvandningen av antibiotika. Pa sa satt sparar vi avsevarda kostnader for sjukvarden och samhallet.

Bactiguards teknologi forhindrar att bakterier faster och bildar biofilm pa medicintekniska produkter. Bactiguard
erbjuder teknologin via licensavtal och den egna produktportféljen BIP (Bactiguard Infection Protection).
Urinkatetrar med Bactiguards ytskikt ar marknadsledande i USA och Japan genom licenspartnern BD (Becton,
Dickinson & Company). Bactiguards egen produktportf6lj av urinkatetrar, endotrakealtuber och centrala
venkatetrar férebygger vanligt férekommande infektioner i urin-, blod- och luftvagarna.

Bactiguard ar inne i en stark expansionsfas pa marknaderna i Europa, Kina, Indien och Mellanéstern och genom
att etablera licensaffarer inom nya terapiomraden. Foretaget har runt 70 anstéllda runt om i varlden.
Huvudkontoret och en av tva produktionsanlaggningar ligger i Stockholm, den andra i Malaysia. Bactiguard ar
noterat pa Nasdaq Stockholm.

Las mer om hur Bactiguard raddar liv pa


https://event.on24.com/wcc/r/2183108/6D26A2B6DE759FBD402AA1943E5D860F
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