Pressmeddelande Stockholm, 8 augusti 2019

Andra kvartalet 2019 var handelserikt. Vi 0kade var marknadstackning, sakerstallde finansiering for ett mycket
intressant forsknings- och utvecklingsprojekt, breddade den kliniska evidensen och forstarkte féretagsledningen.
Intékts- och I6nsamhetsutvecklingen var svagare, men da ska man ha i atanke att andra kvartalet 2018 var
mycket starkt.

Andra kvartalet (april-juni 2019)

Intékterna uppgick till 34,1 (52,4) MSEK. Minskningen férklaras av att andra kvartalet 2018 innehdll
intakter pa 15,8 MSEK relaterade till avtalet med Well Lead fér Kina. Licensintakter relaterade till samma
avtal uppgick detta kvartal till 1,0 MSEK.

BIP-férsaljningen uppgick till 3,2 (14,9) MSEK, dar minskningen i allt vasentligt &r hanforlig till Kina dit
inga produkter levererats hittills i ar.

EBITDA uppgick till 5,7 (9,1) MSEK med en EBITDA-marginal pa 17% (17%).

Rorelseresultatet uppgick till -4,8 (0,1) MSEK.

Periodens resultat uppgick till -5,6 (-0,9) MSEK, motsvarande -0,17 (-0,03) kr per aktie.

Operativt kassaflode for kvartalet uppgick till -0,5 (9,7) MSEK motsvarande -0,02 (0,29) kr per aktie.

Forsta halvaret (januari-juni 2019)

Intakterna uppgick till 69,2 (85,3) MSEK. Minskningen forklaras av att férsta halvaret 2018 innehdll
intakter pa 15,8 MSEK relaterade till avtalet med Well Lead for Kina. Licensintakter relaterade till samma
avtal uppgick under férsta halvaret 2019 till 2,1 MSEK.

BIP-foérsaljningen uppgick till 6,3 (22,2) MSEK.

EBITDA uppgick till 12,9 (10,9) MSEK med en EBITDA-marginal pa 19% (13%).
Rorelseresultatet uppgick till -8,2 (-6,8) MSEK.

Periodens resultat uppgick till -9,0 (-8,9) MSEK, motsvarande -0,27 (-0,27) kr per aktie.

Operativt kassafléde fér perioden uppgick till -9,6 (-4,0) MSEK motsvarande -0,29 (-0,12) kr per aktie.
Utbetalning av engangsersattning om 11,5 MSEK paverkade kassaflddet, men inte resultatet i perioden.

Vasentliga hdndelser under andra kvartalet

Professor Anna Martling och Thomas von Koch nya styrelseledaméter
Daniel Lund ny Senior Vice President Operations

Miljonstdd for utveckling av vaskuléra stentar

Nytt partnerskap fér Schweiz

Bactiguard gar in i Kanada

CFO Cecilia Edstrom utsedd till vice VD

Ny klinisk evidens vid langtidsanvandning



Ett handelserikt, men resultatmassigt svagare kvartal an foregaende ar

Andra kvartalet 2019 var handelserikt. Vi 0kade var marknadstackning, sakerstallde finansiering for ett mycket
intressant forsknings- och utvecklingsprojekt, breddade den kliniska evidensen och forstarkte féretagsledningen.
Intakts- och Idnsamhetsutvecklingen var svagare, men da ska man ha i atanke att andra kvartalet 2018 var
mycket starkt. Vi ingick da ett strategiskt partnerskap for Kina som genererade nya licensintakter och en kraftig
Okning i forsaljningen av BIP-produkter, pa totalt ndra 16 miljoner kronor. Det har vi inte sett motsvarigheten till
hittills i ar. Darfér var omsattningen vasentligt Iagre, men Iénsamheten var trots detta hygglig, med en EBITDA-
marginal pa 17 procent.

Den lagre BIP-forséljningen beror pa att inga nya produkter levererats till Kina och att 6vriga marknader inte
genererat tillracklig tillvaxt for att kompensera detta intéktsbortfall. Intensiteten i bearbetningen av den kinesiska
marknaden har daremot 6kat. Well Leads team av Bactiguard-saljare har utdkats och trénas regelbundet for att
utveckla sin férsaljningskompetens, samtidigt som bearbetningen av sjukhusen systematiseras. Well Lead har
aven inlett samarbeten med regionala distributérer och aterforsaljare for att forbattra marknadstéckningen.
Forsaljningen till slutkund 6kar successivt, vilket banar vag for nya leveranser under andra halvaret.

I Indien pagar forsaljningsarbetet pa bred front och antalet sjukhus och kliniker som testar vara produkter okar.
Storleken pa varje slutkundsorder ar inledningsvis ganska blygsam, men dessa testorder ar viktiga for att uppna
en bredare anvandning. Det samarbete vi tidigare i ar inledde med All India Institute of Medical Sciences (AIIMS) i
Jodhpur fortskrider och det ska bli intressant att folja utvecklingen. Syftet ar att utveckla den infektions-
forebyggande varden bade i Jodhpur och pa andra AlIMS-sjukhus. Har kommer &ven den stora kliniska studie
som pagatt under ett par ars tid att komma val till nytta. Studien ar avslutad och de preliminéra resultaten ser
mycket lovande ut, men det ar forst nar studien ar publicerad vi kommer att kunna anvanda den brett.

| Europa har vi lagt tid och resurser pa att utveckla den tyska marknaden. Att 6ka forsaljningen till aldre- och hem-
sjukvarden ar prioriterat och vi har goda erfarenheter fran bland annat den polska marknaden. | Schweiz har vi

etablerat ett nytt samarbete, med en partner specialiserad pa intensivvard. Nu prioriterar vi att inga avtal med ratt
partner pa ett par stora europeiska marknader och boérjar da narma oss en riktigt bra marknadstéckning i Europa.

En helt ny marknad vi nyligen valt att etablera oss pa &r Kanada, ett land som liknar Europa med stor andel
publikt finansierad vard. Var partner har stor regulatorisk erfarenhet och delar investeringen med oss. Vi raknar
med produktgodkdnnande enligt MDSAP inom ett par ar. Det ar strategiskt intressant och ger inte bara access till
den kanadensiska marknaden utan éppnar ocksa upp majligheten att lansera BIP-portfdljen i andra lander som
Australien och Japan och lever upp till framtida registreringskrav i Brasilien.

Licensintédkterna fran Becton, Dickinson & Company (BD) var hégre an aret innan dven detta kvartal, men vi vill
inte dra alltfor stora vaxlar pa det. Volymerna varierar mellan kvartalen utan att félja nagot tydligt sdsongs-
monster. Det férberedande arbetet med Well Lead for att registrera hela var portfolj av produkter i Kina ar nu i
slutfasen och vi fick nya licensintékter pa drygt 1 miljon kronor i kvartalet. Vi réknar med att det kommer att ta
ytterligare ett par ar innan lokalt producerade BIP-produkter ar godkanda for forsaljning i Kina.

Att 6ka forsaljningen av var egen produktportfolj ar strategiskt viktigt, bade for att vaxa och forbattra Ibnsamheten,
men ocksa for att etablera nya licensaffarer. Den kliniska evidensen och erfarenheten fran anvandningen av vara
BIP-produkter &r mycket viktig i séljdialogen med potentiella licenspartners. Vi arbetar darfor systematiskt med att
bredda anvandningen pé de marknader dar vi redan finns och etablera oss pa ytterligare ett par stora europeiska
marknader. Samtidigt ser vi 6ver var egen saljorganisation for att optimera resurserna och sékerstélla
I6bnsamheten.

Vi arbetar hart for att etablera nya licensaffarer, med fokus pa ortopediska traumaimplantat. | december 2018 blev
CE-market for ortopediska traumaimplantat klart och under andra kvartalet i ar godkandes produkterna for
forsaljning i Malaysia. Det betyder att forsaljningen kan inledas under tredje kvartalet och med nagot kvartals
forskjutning generera licensintakter till Bactiguard. Det innebéar ocksa och att var partner Vigilenz kan pabdrja
registreringen pa évriga marknader i ASEAN-regionen dar de har licensrattigheterna, samtidigt som vi kan
férhandla med andra motparter avseende de stora globala marknaderna.



Vi har starkt den medicinska kompetensen i styrelsen med Anna Martling, Professor i kirurgi, verksam vid
Karolinska Universitetssjukhuset och medlem i ledningen for Karolinska Institutet. Vi har ocksa sett behov av att
starka den medicinska kompetensen i ledningen och har nyligen rekryterat en lakare med bred erfarenhet fran
bade varden och naringslivet till rollen som "Chief Medical and Technology Officer”. Han kommer att bidra till att
utveckla den medicinska och kommersiella strategin i bolaget, bade inom licensomradet och for var egen
produktportfol;.

Det rader ingen tvekan om att behovet av infektionsprevention 6kar i takt med 6kande mikrobiell resistens och i det
perspektivet ar Bactiguards position unik med en teknologi som &r bade effektiv och patientsaker.

Christian Kinch, VD

Denna information ar séddan information som Bactiguard Holding AB (publ) &r skyldigt att offentliggéra enligt EU:s
marknadsmissbruksférordning och lagen om vérdepappersmarknaden. Informationen ldmnades, genom
nedanstaende kontaktpersons férsorg, for offentliggérande 2019-08-08, kl. 08.00

For ytterligare information vanligen kontakta:
Cecilia Edstrom, CFO och vice VD, mobil: +46 72 226 23 28

Om Bactiguard

Bactiguard ar ett svenskt medicinteknikbolag vars uppdrag ar att radda liv. Det gor vi genom att utveckla och
tillhandahalla infektionsférebyggande I6sningar som minskar risken for vardrelaterade infektioner och reducerar
anvandningen av antibiotika. Pa sa satt sparar vi avsevarda kostnader for sjukvarden och samhallet.

Bactiguards teknologi forhindrar att bakterier faster och bildar biofilm pa medicintekniska produkter. Bactiguard
erbjuder teknologin via licensavtal och den egna produktportféljen BIP (Bactiguard Infection Protection).
Urinkatetrar med Bactiguards ytskikt ar marknadsledande i USA och Japan genom licenspartnern BD.
Bactiguards egen produktportfolj av urinkatetrar, endotrakealtuber och centrala venkatetrar férebygger vanligt
férekommande infektioner i urin-, blod- och luftvagarna.

Bactiguard ar inne i en stark expansionsfas pa marknaderna i Europa, Kina, Indien och Mellanéstern och genom
att etablera licensaffarer inom nya terapiomraden. Féretaget har cirka 70 anstallda runt om i varlden.
Huvudkontoret och en av tva produktionsanlaggningar ligger i Stockholm, den andra i Malaysia. Bactiguard ar
noterat pa Nasdaqg Stockholm.

Las mer om hur Bactiguard réaddar liv pa


http://www.bactiguard.se/
http://www.bactiguard.se/
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