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Stockholm, 13 maj 2020

Stark tillvéaxt och resultatutveckling drivet av 6kat behov av infektionsprevention

Utvecklingen av Covid-19 pandemin har pa ett smartsamt satt belyst det akuta behovet av
infektionsprevention. Det har lett till ett 6kat intresse for Bactiguard och genererat en stark
forsaljning fran mitten av mars. De totala intdkterna 6kade med mer an 40 procent i kvartalet och
EBITDA férdubblades, vilket genererade en EBITDA-marginal pa 30 procent och ett positivt
nettoresultat.

Forsta kvartalet (januari-mars 2020)
Intékterna uppgick till 48,1 (33,9) MSEK och 6kade med 42% (justerat for valuta 36%).
EBITDA uppgick till 14,4 (7,2) MSEK med en EBITDA-marginal pa 30% (21%).
Rorelseresultatet uppgick till 3,9 (-3,4) MSEK.
Periodens resultat uppgick till 1,6 (-3,4) MSEK, motsvarande 0,05 (-0,10) kr per aktie.
Operativt kassaflode for kvartalet uppgick till -3,5 (-6,5) MSEK motsvarande -0,11 (-0,19) kr

per aktie.

Vasentliga hiandelser under forsta kvartalet

Bactiguard forvarvade det malaysiska
bolaget Vigilenz. Samtidigt utékades och
forlangdes bolagets finansiering.

Christian Kinch ldamnade VD rollen i
bdrjan av februari och Cecilia Edstrém
utsags till ny VD.

Bactiguard lanserade HYDROCYN aqua®
i Sverige och tog order pa drygt 20 MSEK.
Bactiguard beslutade att borja tillverka
avancerade desinfektionsmedel i Sverige.
Tilsammans med Svenskt Industriflyg
etablerades en luftbro fér medicinsk
skyddsutrustning.

Bactiguards forsaljning och resultat
paverkades positivt av Covid-19.
Spridningen av pandemin har inte
inneburit nagra avsevarda negativa
effekter eller avbrott for verksamheten,
utan intresset for infektionsprevention har
okat.

Viasentliga handelser efter kvartalets utgang

Urinvagskatetrar for kontinuerlig
temperaturévervakning och
infektionsprevention lanserades i april.
Arsstamman fattade beslut om
nyemission av aktier som dellikvid for
forvarvet av Vigilenz och Christian Kinch
valdes till ny styrelseordférande.
Gabriella Bjorknert Caracciolo
rekryterades till rollen som CFO och
tilltrader i augusti 2020.



Stark tillvéaxt och resultatutveckling drivet av 6kat behov av infektionsprevention

Det forsta kvartalet har varit minst sagt handelserikt och omtumlande. | samband med att jag
tilltradde rollen som VD for Bactiguard genomférde vi vart forsta foretagsforvarv nagonsin och
tidpunkten kunde inte ha varit battre. Utvecklingen av Covid-19 pandemin har pa ett smartsamt
satt belyst det akuta behovet av infektionsprevention. Det har
lett till ett Okat intresse for Bactiguard och genererat en stark
forsaljning fran mitten av mars.

De totala intakterna 6kade med mer an 40 procent i kvartalet
och EBITDA férdubblades, vilket genererade en EBITDA-
marginal pa 30 procent och ett positivt nettoresultat.

Intakterna fran Becton, Dickinson & Company (BD) var hégre an under forsta kvartalet 2019. Det
beror bade pa nagot hégre volymer och en gynnsam dollarkurs. Efterfragan pa olika
medicintekniska produkter varierar nu stort till f6ljd av Covid-19. Féretag som tillhandahaller
infektionsprevention, férbrukningsartiklar och utrustning for intensivvard méter en kraftigt 6kad
efterfragan, medan féretag som fokuserar pa kirurgiska, ortopediska och kapitalintensiva
produkter och utrustning har det betydligt tuffare.

Licensaffaren med Zimmer Biomet, ett av varldens ledande ortopediféretag utvecklas planenligt
och fokus ligger just nu pa den regulatoriska processen. Nya licensintéakter kommer att genereras
i takt med att vi nar vissa milstolpar i samarbetet och nar produkterna nar marknaden.

Vi ar dvertygade om att styrkan i Bactiguards teknologi for olika typer av medicinska
applikationer, bade for kortare bruk och langtidsanvandning, kommer att bana vag for nya
licensaffarer.

Efter forvarvet av Vigilenz har Bactiguard en betydligt bredare produktportfolj, med katetrar och
tuber for urin-, blod- och luftvagarna, samt sarvard. Vi fokuserar pa omraden dar infektioner ar
frekvent forekommande och leder till komplikationer for bade patienter och vardgivare. En
bredare portfolj gér oss mer attraktiva som leverantor till sjukvarden och som partner for vara
distributorer i och med att vi kan erbjuda ett mer komplett sortiment for infektionsprevention.

Givet de stora volymer vi levererade under andra halvaret 2019 férvantade vi oss en betydligt
lugnare inledning av 2020, men sa blev inte fallet.

I mitten av mars lanserade vi HYDROCYN aqua® pa den svenska marknaden. Produkten har
tidigare primart salts som avancerad sarvardldsning och vid lanseringen breddades
anvandningsomradet till att omfatta desinfektion. HYDROCYN aqua® har manga fordelar. Den ar
pH-neutral, vattenbaserad och den aktiva substansen ar en naturlig del av det méanskliga
immunforsvaret. Till skillnad fran alkohol och klorhexidin ar den darmed inte giftig eller skadlig for
kroppen och den ar heller inte brandfarlig.

Inom loppet av bara nagra dagar genererade vi orderingang pa cirka 20 miljoner kronor, vilket
motsvarar ungefar halva arsférsaljningen av egna produkter for bade Bactiguard och Vigilenz



under féregaende ar. Det ar mycket gladjande och vi ser stor potential i att expandera
forsaljningen pa bade den svenska och andra europeiska marknader. Initialt har vi hanterat
varuforsorjningen fran Malaysia via en privat luftoro som snabbt etablerades nar den reguljara
transportkapaciteten férsvann nastan éver en natt till foljd av Covid-19. Det ar inte nagon
langsiktigt hallbar I6sning och darfor fattade vi snabbt beslut om att starta produktion aven i
Sverige for att vara narmare vara slutkunder pa den europeiska marknaden. | det perspektivet
kanns beslutet vi fattade for mer an fem ar sedan att flytta hem produktion till Sverige och
etablera en anlaggning vid vart huvudkontor séder om Stockholm helt ratt.

Produktportfoljen har nyligen aven utdékats med en urinvagskateter som kombinerar integrerad
temperaturmatning med infektionsprevention. Inom framférallt intensivvarden ar kontinuerlig
temperaturdovervakning kritisk for att kunna folja patienternas halsotillstand. Att vi nu kan erbjuda
bade dvervakning och infektionsprevention i en och samma produkt innebar en stor fordel for
intensivvardspatienter dar risken for infektioner ar extra hég och komplikationer kan vara en fraga
om liv och déd.

Forsaljningen av Bactiguards ursprungliga produktportfdlj var i nivd med motsvarande kvartal aret
innan. Fran mitten av mars och under april manad har vi sett ett 6kat intresse och en hogre
efterfragan pa vara produkter, bade i Sverige och pa andra marknader. Bactiguards
endotrakealtub anvands nu till exempel for nedsévda Covid-19 patienter pa Karolinska
Universitetssjukhusets. Den nedstangning av hela samhallet som ett flertal [&nder har tillampat
under ett par manaders tid medfér utmaningar bade fér oss och vara distributdrer. Kontakterna
med sjukvarden begransas eftersom fysiska besok inte ar méjliga pa manga marknader, men i
takt med att vi utvecklar nya kommunikationsvagar och omfattningen av begrasningarna avtar ser
vi goda mojligheter att flytta fram vara positioner.

Nar jag summerar de forsta hundra dagarna som VD kan jag konstatera att aktivitetsnivan varit
mycket hdg. Jag kan ocksa med stolthet saga att vi bidragit till att begransa konsekvenserna av
Corona-pandemin genom att bidra med var kunskap och erbjuda produkter for infektions-
prevention. Vi har samarbetat med den svenska regeringen, myndigheter, andra foretag och
varden. Ett par av vara medarbetare har aktivt bidragit till varden och testningen av Covid-19
patienter. Det har gett oss insikter i hur patienterna paverkas av detta virus som inte foljer nagra
tidigare kdnda monster och hur Bactiguards produkter kan bidra till att minska riskerna for
allvarliga komplikationer. Varden har mobiliserat pa ett fantastiskt satt och vi har fatt unika
erfarenheter och etablerat nya natverk som kommer att vara viktiga i ett langre perspektiv.

Forvarvet av Vigilenz ar strategiskt viktigt. | ett kortare perspektiv har det breddat var
produktportfélj och bidragit till en positiv forsaljningsutveckling. Pa lite langre sikt har vi fatt stérre
muskler for att kunna utveckla nya produkter och licensaffarer.

Tempot i foretagsledningen och féretaget ar hdgt och vi bygger for framtiden, samtidigt som vi
befinner oss mitt i en varldsomfattande kris. Darfor ar jag mycket glad 6ver att vi rekryterat
Gabriella Bjorknert Caracciolo till rollen som CFO. Gabriella har en bred erfarenhet av finans, IT
och verksamhetsutveckling fran den finansiella sektorn och jag ar évertygad om att hon har
mycket att bidra med i féretagsledningen och arbetet med att ta Bactiguard till ndsta niva.

Behovet av infektionsprevention ékar nu i hela varlden och Bactiguard erbjuder en unik teknologi
som ar effektiv, sdker och minskar risken for vardrelaterade infektioner. Vi ser ljust pa vara
mojligheter att utveckla affaren och ser stor potential i nya applikationer och darmed nya
marknadssegment.



Covid-19 har paverkat oss alla — bade som individer och féretag. Samtidigt har det 6ppnat nya
mojligheter for Bactiguard som kommer att kvarsta aven efter pandemin. Jag vill darfor ta tillfallet
i akt och tacka vara medarbetare for era insatser som bidrar till att 6ka patientsdkerheten och
radda liv, varje dag.

Cecilia Edstrom, VD

Delarsrapporten fér Bactiguard Holding AB (publ) fér perioden januari — mars 2020 finns nu
tillgénglig som PDF p& www.bactiguard.se.

Denna information &r sadan information som Bactiguard Holding AB (publ) &r skyldigt att
offentliggéra enligt EU:s marknadsmissbruksférordning. Informationen ldmnades, genom
nedstaende kontaktpersons forsorg, for offentliggérande 2020-05-13, k. 08.00.

En webcast pa engelska for investerare, analytiker och media kommer att hallas idag klockan
10.00 dar VD Cecilia Edstrom och tf CFO Lina Arverud presenterar och kommenterar
delarsrapporten samt svarar pa fragor.

Rapporten och presentationsmaterial for webcasten kommer att finnas tillgangliga pa Bactiguards
hemsida

For att delta i webcasten, vanligen anvand denna lank:

Fragor kan stéllas genom att ringa telefonnummer +46 8 505 583 74 under sjélva webcasten.
Onskar man inte stélla en fraga via telefon racker det med att logga in via lanken ovan.

For ytterligare information vanligen kontakta:
Cecilia Edstréom, CEO, telefon: +46 8 440 58 80

Bactiguard ar ett svenskt medicinteknikbolag vars uppdrag ar att radda liv. Det gor vi genom att utveckla och
tillhandahalla infektionsférebyggande I6sningar som minskar risken for vardrelaterade infektioner och reducerar
anvandningen av antibiotika. P4 sa satt sparar vi avsevarda kostnader for sjukvarden och samhallet.

Bactiguards teknologi férhindrar att bakterier faster och bildar biofilm pa medicintekniska produkter. Bactiguard
erbjuder teknologin via licensavtal och den egna produktportféljen BIP (Bactiguard Infection Protection).
Urinkatetrar med Bactiguards ytskikt ar marknadsledande i USA och Japan genom licenspartnern BD.
Bactiguards egen produktportfolj av urinkatetrar, endotrakealtuber och centrala venkatetrar férebygger vanligt
férekommande infektioner i urin-, blod- och luftvagarna.

Bactiguard &r inne i en stark expansionsfas pa marknaderna i Europa, Kina, Indien och Mellandstern och genom
att etablera licensaffarer inom nya terapiomraden. Nyligen fullféljdes forvarvet av malaysiska Vigilenz, en
tillverkare och leverantér av medicintekniska produkter och forbruknings-artiklar, framst inom sarvard och
infektionsprevention.

Bactiguard har efter forvarvet cirka 180 anstallda runt om i varlden. Huvudkontoret och en av tre
produktionsanlaggningar ligger i Stockholm, de andra tva i Malaysia.

Bactiguard ar noterat pa Nasdaq Stockholm.

Las mer om hur Bactiguard raddar liv pa


http://www.bactiguard.se/
https://event.on24.com/wcc/r/2266251/5AF82FEF4183590B19A6D30FC570901F
http://www.bactiguard.se/
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