Pressmeddelande Stockholm, 9 november 2017

Vi kan nu lagga atta kvartal av stigande forsaljning av var egen produktportfolj baserat pa
rullande tolvmanaderssiffror bakom oss och det &r mycket gladjande. Det innebar att fler och
fler patienter far tillgang till effektiv och saker infektionsprevention, inte minst i Sverige dar vi
nyligen vann ytterligare en upphandling. Vardet av de levererade produkterna 6kade med
nara 50% i kvartalet. De totala intdkterna var i princip oférandrade, men steg med 19% for
niomanadersperioden. EBITDA-resultatet var lagre i tredje kvartalet, men mer an
fordubblades for niomanadersperioden. Vi genererade samtidigt ett mycket starkt kassaflode
pa cirka 5 MSEK i kvartalet. Marknadsmassigt var de stora nyheterna leveransen till Kina
och produktgodkannandet av var centrala venkateter i Indien och Hongkong. | bérjan av
november sakerstallde vi en tredrig kreditfacilitet som gor att vi star val rustade att utveckla
affaren och expandera bolaget.

Tredje kvartalet (juli-september 2017)

e Under tredje kvartalet levererades BIP-produkter till ett varde av 5,2 (3,5) Mkr, en 6kning med
ca 48 %.

e Intékterna uppgick till 34,8 (34,9) Mkr, en minskning med ca 0,4 % jamfért med motsvarande
kvartal foregaende ar, som huvudsakligen forklaras av en minskning i 6vriga intakter bl a i
form av valutaeffekter.

e EBITDA uppgick till 8,4 (9,7) Mkr. EBITDA-marginal om 24 % (28 %).
e Rorelseresultatet uppgick till -0,3 (1,4) Mkr.
e Periodens resultat uppgick till -0,4 (-0,5) Mkr, motsvarande -0,01 (-0,02) kr per aktie.

e Operativt kassaflode for kvartalet uppgick till 5,2 (-0,3) Mkr, motsvarande 0,15 (-0,01) kr per
aktie.

Perioden (januari-september 2017)

e Under perioden levererades BIP-produkter till ett varde av 14,5 (10,1) Mkr, en 6kning med ca
44 %.

e Intékterna for perioden uppgick till 112,3 (94,7) Mkr, en 6kning med ca 19 % jamfért med
motsvarande period foregdende ar.

e EBITDA for perioden uppgick till 25,6 (10,6) Mkr, en EBITDA-marginal om 23 % (11 %).
e Rorelseresultatet uppgick till -0,7 (-14,4) Mkr.

e Periodens resultat uppgick till -2,3 (-19,4) Mkr motsvarande -0,07 (-0,58) kr per aktie.

e Operativt kassafloéde uppgick till 5,7 (-0,7) Mkr motsvarande 0,17 (-0,02) kr per aktie.

Vasentliga handelser under tredje kvartalet Vasentliga handelser efter kvartalets utgang
e Ny stororder frdn Kina e Centrala venkatetrar godkanda i Hongkong
e Centrala venkatetrar godkanda i e Bactiguard vinner upphandling i Vastra Gétaland
Indien e Nytt partnerskap i Indien

¢ Ny CFO utsedd e Trearig bankfinansiering sakerstalld



VD’s kommentar

Den positiva trenden avseende forsaljningen av var egen produktportfolj fortsatter. Det
innebar att fler och fler patienter far tillgang till effektiv och saker infektionsprevention, inte
minst i Sverige dar vi nyligen vunnit ytterligare en upphandling. Det vitthar om det 6kande
behovet av effektiva, preventiva I6sningar. Vi kan nu lagga atta kvartal av stigande
forsaljning baserat pa rullande tolvmanaderssiffror bakom oss. Volymerna 6kar och i takt
med att vi breddar produkterbjudandet pa de marknader déar vi redan &r etablerade stiger
vardet pa forsaljningen genom en forbattrad produktmix. Samtidigt 6kar vi var narvaro pa
nya, strategiskt viktiga marknader. Véardet av de levererade produkterna tkade detta kvartal
med nara 50 procent, framforallt till foljd av storre volymer. Var egen produktportfolj utgor nu
cirka 15 procent av forsaljningen.

De totala intakterna var i princip oférandrade under kvartalet, vilket framst beror pa negativa
valutakurseffekter. For hela niomanadersperioden steg intakterna med 19 procent, vilket ar
nara vart finansiella mal om en tillvaxt pa 20 procent. Licensintakterna steg i kvartalet, men
intakterna fran C.R Bard, var storsta licensaffar, var lagre an motsvarande kvartal forra aret.
For hela niomanadersperioden var forsaljningen till C.R Bard i niva med féregaende ar och
den underliggande affaren ar stabil. Daremot varierar volymerna mellan kvartalen och féljer
inte nagot regelbundet sdsongsmonster, vilket avspeglas i tredje kvartalet. Den nya
licensaffaren med Smartwise utvecklas val och vi har nu fakturerat 2 av totalt 2,5 miljoner
USD i intakter for detta ar. Arbetet med att utveckla nya licensaffarer inom flera
applikationsomraden pagar samtidigt med hog intensitet.

EBITDA-resultatet var lagre i tredje kvartalet &n foér motsvarande period foregaende ar och
EBITDA marginalen uppgick till 24 procent, att jamfora med vart langsiktiga mal om en
marginal pa 30 procent. Vi narmar oss successivt det malet och har fortsatt fokus pa
kostnadsutvecklingen. Samtidigt gor vi en medveten investering i var forsaljnings- och
marknadsorganisation genom att 6ka personalstyrkan for att driva pa tillvaxten, vilket har
okat personalkostnaderna och paverkat kvartalets resultat. Kassaflodet var mycket starkt i
tredje kvartalet och uppgick till cirka 5 miljoner kronor, vilket &r gladjande.

Marknadsmassigt var de stora nyheterna leveransen till Kina och produktgodk&nnandet av
vara centrala venkatetrar for infektionsprevention i bade Indien och Hongkong. Bada dessa
godkannanden kom betydligt tidigare an forvantat och medfor att vi kan paborja marknads-
och forsaljningsinsatserna redan innan arsskiftet. | Indien medférde godkannandet att vi
kunde slutféra forhandlingarna och inga partnerskap med en ny distributor, som tacker norra,
vastra och Ostra delarna av landet och redan ar igdng med utbildnings-insatserna av
saljkaren pa 80 personer infor lanseringen. Hongkong &ar visserligen ingen stor marknad,
men den ar strategiskt viktig eftersom den fungerar som referens fér nya godkannanden och
marknadsacceptans i Kina.

Mellanéstern fortsatter att utvecklas positivt och vi kan nu konstatera att forséljningen i
regionen pa allvar ar tillbaka efter mellanaret 2016. Under kvartalet mottog vi bestéallningar
fran Sydafrika och Egypten, vara nyaste, strategiskt viktiga marknader.

Vi fortsatter aven att gora framsteg i Sverige. Med den nyligen aviserade upphandlingen i
Vastra Gotaland (VGR), som mojliggor for bade primar- och slutenvarden att bestélla vara
infektionsférebyggande urinkatetrar, ar Bactiguards produkter upphandlade i de tre storsta
svenska regionerna. Tidigare i &r har vi slutit ramavtal med Stockholms Lans Landsting,
Region Skane och Landstinget i Varmland, vilket innebar att vi nu tacker majoriteten av
befolkningen. Att de tre storsta landstingen i Sverige har upphandlat vara produkter &r en
kvalitetsstampel som vi ar stolta 6ver och blir en viktig referens pa vara exportmarknader.



Ett viktigt fokusomrade har varit att sakerstalla en langsiktig finansiering for bolaget. Darfor ar
det mycket gladjande att vi nu erhallit ett kreditléfte om en tredrig bankfacilitet hos
Skandinaviska Enskilda Banken om totalt 180 miljoner kronor, i form av checkrakningskredit
pa 30 Mkr och ett banklan pa 150 Mkr. Kreditfaciliteten ersatter bade nuvarande
bankfinansiering och ett l1an fran bolagets huvudaktieagare och omfattas av sedvanliga
covenants. Darmed upphér huvudaktieagarnas borgensataganden for bolagets finansiering.
Sammantaget gor detta att vi star mycket val rustade for att utveckla affaren och expandera
bolaget.

Christian Kinch
VD

Delarsrapporten for Bactiguard Holding AB (publ) for perioden juli — september 2017 finns nu
tillganglig som PDF.

Denna information ar saddan information som Bactiguard Holding AB (publ) ar skyldigt att
offentliggdra enligt EU:s marknadsmissbruksférordning. Informationen lamnades, genom
nedstaende kontaktpersons forsorg, for offentliggérande 2017-11-09, kl. 08.00.

En telefonkonferens pa engelska for investerare, analytiker och media kommer att hallas
idag klockan 10:00 dar VD Christian Kinch och CFO Cecilia Edstrom presenterar och
kommenterar delarsrapporten samt svarar pa fragor.

Rapporten och presentationsmaterial for telefonkonferensen kommer att finnas tillganglig pa
Bactiguards hemsida www.bactiguard.se fran klockan 08.00 samma dag.

For att delta i telefonkonferensen, vanligen ring +46 8 566 426 99

For ytterligare information vanligen kontakta:
Cecilia Edstrom, CFO, mobile: +46 722 262 328

About Bactiguard

Bactiguard &r ett svenskt medicinteknikbolag vars uppdrag ar att rddda liv. Det gor vi genom att
utveckla och tillhandahalla infektionsférebyggande losningar som minskar risken for vardrelaterade
infektioner och reducerar anvandningen av antibiotika. Pa sa satt sparar vi avsevarda kostnader for
sjukvarden och samhéllet. Bactiguards teknologi forhindrar att bakterier faster och bildar biofilm pa
medicintekniska produkter. Bactiguard erbjuder teknologin via licensavtal och den egna
produktportfoljen BIP (Bactiguard Infection Protection). Urinkatetrar med Bactiguards ytskikt &ar
marknadsledande i USA och Japan genom licenspartnern CR Bard. Bactiguards egen produktportfolj
av urinkatetrar, endotrakealtuber och centrala venkatetrar forebygger vanligt forekommande
infektioner i urin-, blod- och luftvagarna.

Bactiguard ar inne i en stark expansionsfas pa marknaderna i Europa, Kina, Indien och Mellandstern
och genom att etablera licensaffarer inom nya terapiomraden. Foretaget har runt 60 anstallda runt om
i varlden. Huvudkontoret och en av tva produktionsanlaggningar ligger i Stockholm, den andra i
Malaysia. Bactiguard ar noterat pa Nasdaq Stockholm.

Las mer om hur Bactiguard raddar liv pa www.bactiguard.se
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