Pressmeddelande Stockholm, 12 maj 2015

Forsta kvartalet (januari-mars 2015)

Intékterna uppgick till 28,8 (34,5) Mkr

EBITDA uppgick till -26,8 (9,8) Mkr. En forandrad marknadsstrategi for Ryssland och
Indien har medfort reserveringar for osakra kundfordringar. Dessa reserveringar
tilsammans med engangskostnader hanforbara till ett strategiskt marknadsprojekt
har paverkat EBITDA negativt under kvartalet med -28,8 Mkr. Justerat for dessa
poster uppgar EBITDA till 2,0 Mkr. Reserveringarna for osakra kundfordringar har
ingen kassaflodeseffekt.

Redovisat resultat efter skatt for kvartalet uppgick till -30,6 (-19,6) Mkr, motsvarande -
0,92 (-0,98) kr per aktie. Marknadsvardering av obligationslanet har paverkat
resultatet positivt under kvartalet med 6,9 Mkr (-9,0 Mkr). Denna effekt &ar av
redovisningskaraktar och har ingen kassaflédeseffekt

Operativt kassaflode for kvartalet uppgick till -8,7 (17,7) Mkr, motsvarande -0,26
(0,89) kr per aktie.

Vasentliga handelser under forsta kvartalet

Niels Christiansen utsedd till ny VD i Bactiguard
Bactiguard andrar strategi for Ryssland och Indien
Bactiguard expanderar i Schweiz

Aterkop av obligationer i marknaden

Vasentliga handelser efter kvartalets utgang

Leverans till s6dra Afrika

Distributionsavtal for Israel



Bactiguards VD Niels Christiansen kommenterar kvartalet:

Det har nu gatt nastan tvd manader sedan jag tilltradde som VD for Bactiguard. Under den
tiden har jag fokuserat pa att satta mig in i bolagets verksamhet, lara kanna vara
medarbetare och traffa kunder. Mitt fokus har varit att identifiera vilka mojligheter och
utmaningar vi har framfor oss.

Bactiguard har en unik, val beprévad och effektiv [6sning som férebygger ett vaxande
samhallsproblem, vardrelaterade infektioner. Kombinerat med den alltmer utbredda
antibiotikaresistensen i varlden ar behovet av preventiva losningar i sjukvarden stort. Var
affar ar komplex, men jag har traffat manga kompetenta medarbetare och kunder som
verkligen tror pa var teknologi. Det gor att jag ser en stor potential i Bactiguard. For att kunna
realisera potentialen maste vi sékerstélla accessen till flera marknader och investera i var
salj- och marknadsorganisation for att generera mer férséljning. Vi behover ocksa
komplettera den kliniska evidensen och effektivisera var egen verksamhet genom att
forbattra och standardisera processerna och pa sa satt reducera komplexiteten.

Det forsta kvartalet 2015 var svagare an foregaende ar. Den stabila basen i form av
licensaffaren med C.R. Bard 6kade, framst pa grund av valutaeffekter. Leveranserna av var
egen portfolj av infektionshammande produkter for sjukvarden var daremot lagre an aret
innan, vilket vi inte ar néjda med. En positiv utveckling under forsta kvartalet var att flera
svenska sjukhus borjade bestélla vara produkter och visa intresse for att inleda tester, vilket
badar gott for framtiden. Detta ar ett resultat av de intensifierade satsningar vi inledde under
hosten pa den svenska marknaden.

Den férandrade marknadsstrategin for Ryssland och Indien medférde behov av att gora
reserveringar for osakra kundfordringar, vilket var den framsta anledningen till att resultatet
var svagare an foregaende ar. Givet den ekonomisk/politiska utvecklingen i Ryssland
kommer vi att fokusera pa andra tillvaxtmarknader med storre potential. Indien ar daremot en
fortsatt viktig tillvéxtmarknad for Bactiguard, men det samarbete som inleddes 2012 har inte
gett de regulatoriska- och marknadsmassiga fordelar vi forutsag. Det gar for langsamt. Darfor
arbetar vi for fullt med en alternativ forsaljningsstrategi som majliggér marknadslansering och
forsaljningsstart under 2015, som planerat.

Att fokusera pa farre marknader dar vi redan idag, eller inom en snar framtid, har
produktgodkannanden och mdjlighet att leverera ar en medvetet vald strategi. Vi maste
koncentrera vara resurser och vara mer kostnadseffektiva for att generera resultat. Konkret
innebéar detta att vi i nartid ser stérst marknadspotential i Mellandstern dar vi har de
godkannanden vi behover och etablerade forséljningskanaler pa flertalet marknader. Vi har
darfor sedan mitten av april starkt var forsaljningsorganisation i regionen, med en ny regional
forsaljningsdirektér som har mer en 20 ars séljerfarenhet i Mellanostern. Aven for
Latinamerika har vi rekryterat en erfaren regional forsaljningsdirektér som boérjar 1 juni.

De intensiva forhandlingar som pagatt i Irak sedan hosten 2014 &r nu inne i sitt slutskede. Pa
lite langre sikt ar Indien, Kina, Brasilien och Mexiko marknader med stor potential. | Indien
har vi de godkannanden vi behover for att paborja forsaljningen av urinvagskatetrar och
arbetar nu med att etablera saljkanaler. | Brasilien &r delar av produktportféljen godkand och
marknadsaktiviteterna pagar sedan i hostas, medan vi vantar pa importlicens for Mexico. |
Kina vantar vi fortfarande pa det slutgiltiga produktgodkannandet, men processen ror sig
framat.



Under forsta kvartalet genomfordes ett strategiskt marknadsprojekt. Syftet med projektet var
att identifiera de avdelningar och patientgrupper som har stérst nytta av var teknologi, for att
kunna fokusera vara saljinsatser pa ratt malgrupp. Vi har aven utvecklat en modell for att
pavisa de halsoekonomiska vinsterna av att anvanda teknologin och en strategi for hur vi ska
starka och komplettera den kliniska evidensen for att positionera Bactiguards teknologi som
vardstandard, primart med fokus pa expansionen i Europa.

Samtidigt pagar flytten av produktion till det nya huvudkontoret, vilket tar stora resurser i
ansprak for att sakerstélla bade processer och regulatoriska godkannanden. Parallellt med
detta utvarderar vi nya satt att arbeta, for att effektivisera var verksamhet.

2015 kommer att bli ytterligare ett handelserikt ar med fokus pa att generera forsaljning av
egna produkter och utveckla nya licensaffarer.

Niels Christiansen
VD

Delarsrapporten for Bactiguard Holding AB (publ) for perioden januari — mars 2015 finns nu tillganglig
som PDF.

Informationen ar saddan som Bactiguard Holding AB (publ) ska offentliggéra enligt lagen om
vardepappersmarknaden och/eller lagen om handel med finansiella instrument. Informationen
lamnades for offentliggérande 2015-05-12, kl. 08.00.

En telefonkonferens pa engelska for investerare, analytiker och media kommer att hallas idag klockan
10:00 dar VD Niels Christiansen och CFO Fredrik Jarrsten presenterar och kommenterar
delarsrapporten samt svarar pa fragor.

Rapporten och presentationsmaterial for telefonkonferensen kommer att finnas tillganglig pa
Bactiguards hemsida www.bactiguard.se fran klockan 08:00 samma dag.

For att delta i telefonkonferensen, vanligen ring +46 8 566 427 00

For ytterligare information vanligen kontakta:

Fredrik Jarrsten, CFO, mobil: +46 725 500 089

Cecilia Edstrom, Tillférordnad Forséljnings-, Marknads- och Kommunikationsdirektor,
mobil: +46 722 262 328

Om Bactiguard

Bactiguard ar ett svenskt medicinteknikforetag, vars affarsidé ar att forhindra vardrelaterade
infektioner, minska antibiotika-anvandningen och radda liv genom att utveckla och tillhandahalla
infektionshammande I6sningar for sjukvarden. Foretagets patenterade ytskikt férhindrar
vardrelaterade infektioner genom att motverka bakterietillvaxt p& sjukvardsprodukter. Bactiguard®-
belagda urinvagskatetrar &r marknadsledande i USA och Japan, och de senaste aren har bolaget tagit
fram en egen produktportfélj med katetrar for urin-, luft- och blodvagar. Bactiguard &r inne i en stark
expansionsfas med fokus pa nya marknader i Europa, Mellanostern, Asien, Latinamerika och sédra
Afrika. Foretaget har en marknadsnarvaro pa ca 50 marknader och har omkring 60 medarbetare.
Huvudkontoret finns i Stockholm och produktionsanlaggningar i Sverige och Malaysia. Bactiguard ar
noterat pa Nasdaq Stockholm. Las mer om Bactiguard p& www.bactiguard.se
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