Pressmeddelande Stockholm, 5 november 2020

Svagt kvartal men behovet av infektionsprevention stdrre &n nagonsin

Tredje kvartalet (juli-september 2020)

o Intékterna uppgick till 34,1 (67,2) MSEK, en minskning med 49% (justerat for valuta -46%) till
foljd av Covid-19 effekter pa bade licens- och BIP-intakter, samt att inga nya licensintakter
genererades i kvartalet medan foregaende ar inneholl 29,4 MSEK i intakter fran Zimmer
Biomet.

e EBITDA uppgick till -3,1 (36,5) MSEK med en EBITDA-marginal pa -9% (54%).

o Rorelseresultatet uppgick till -14,3 (25,9) MSEK.

e Periodens resultat uppgick till -16,1 (23,7) MSEK. Resultat per aktie uppgick till -0,48 (0,71)
kr.

e Kassaflode fran Iopande verksamheten for kvartalet uppgick till -3,3 (23,9) MSEK
motsvarande -0,10 (0,72) kr per aktie.

Perioden (januari-september 2020)

e Intékterna uppgick till 130,5 (134,1) MSEK och minskade med 3% (justerat for valuta -19%).
e EBITDA uppgick till 21,8 (49,4) MSEK med en EBITDA-marginal pa 17% (37%).

o Rorelseresultatet uppgick till -11,2 (17,8) MSEK.

e Periodens resultat uppgick till -27,6 (14,7) MSEK, varav -10,9 MSEK &r en IFRS relaterad
justering av kvittningsemissionen. Resultat per aktie uppgick till -0,82 (0,44) kr.

Kassaflode fran lopande verksamheten uppgick till -3,2 (17,1) MSEK motsvarande -0,10
(0,51) kr per aktie.

Vasentliga héandelser under tredje kvartalet

¢ Interimsgodkannande av ETT i Kanada.
e Petra Kaur Ljungman rekryterades till rollen som Chief Marketing and Communications
Officer och tilltrader i januari 2021.

Vasentliga handelser efter tredje kvartalets utgang
e Bactiguard behaller tydlig tillvaxtstrategi och uppdaterar finansiella mal.

Covid-19 effekter

e Under tredje kvartalet har Covid-19 haft en tydlig negativ paverkan pa var verksamhet.
Licensintakterna fran BD och forsaljningen av BIP produkter paverkades negativt av minskad
ordinarie sjukvard och uppskjutna operationer. Sjukvarden har gradvis bérjat 6ppnas upp i
flertalet regioner for att hantera den vardskuld som bildats, bland annat i USA. | ljuset av den
andra infektionsvag vi nu ser ar utvecklingen i nartid svarbedémd. Samtidigt ar vi 6vertygade
om att var breda portfolj av produkter for infektionsprevention och de proaktiva atgarder vi
vidtar kommer att 6verbrygga denna tillfalliga nedgang.



VD kommenterar tredje kvartalet

Tredje kvartalet var det svagaste pa flera ar for Bactiguard och som VD ér jag inte ngjd.
Det finns yttre faktorer som paverkat utvecklingen. Covid-19 har lett till minskad ordinarie
sjukvard och uppskjutna operationer, vilket paverkat bade oss och vara licenspartners
eftersom efterfragan pa forbrukningsartiklar varit mycket Iag. Samtidigt accelererar den
globala vardskulden och behovet av infektionsprevention ar stérre an nagonsin.
Bactiguards produkter raddar liv och vi kan definitivt battre &n vad tredje kvartalet visar. Vi
hade behovt stalla om betydligt snabbare och darfor forandrar vi nu var férséaljnings-
strategi och saljorganisationen kommer under en évergangsperiod att rapportera direkt till
mig.

Licensintakterna fran Becton, Dickinson & Company (BD) har varit stabila under manga ar, men
BD’s forséljning ar inte heller immun mot Covid-19. Det har resulterat i 1agre licensintakter for
Bactiguard. Baserat pa den starkare orderingang vi sett fran BD i slutet av tredje och borjan av
fiarde kvartalet bedomer vi att intakterna kommer att aterga till mer normala nivaer under fjarde
kvartalet.

Samarbetet med Zimmer Biomet fortsatter med hdg intensitet och det ar mycket gladjande. |
dagslaget fokuserar vi pa att nyttja det snabbspar till den europeiska marknaden som Gppnades
nar det nya europeiska regelverket (MDR) som skulle trada i kraft i maj i ar skots upp ett ar. Det
innebar att vi kan nyttja det CE-marke for ortopediska traumaimplantat vi redan har for att na den
europeiska marknaden i bérjan av nasta ar. Processen med att registrera implantaten pa den
amerikanska marknaden pagar parallellt, men ligger tidsmassigt lite efter Europa.

Vi ar 6vertygade om styrkan i Bactiguards teknologi fér olika typer av medicinska applikationer,
bade for kortare bruk och langtidsanvandning. Vi har fler intressanta licensprojekt pa gang och
ser nya, spannande affarsmojligheter. Strategin att etablera en eller tva, nya licensaffarer per ar
ligger fast, med fokus pa ortopediska och dentala implantat och olika typer av produkter for
blodbanan — t ex dialyskatetrar. Vaskulara stentar &r ett annat intressant omrade och det pagar
redan djurstudier pa Karolinska Institutet. Syftet med studierna &ar att belagga att Bactiguards
teknologi inte bara reducerar risken for infektioner, utan aven forebygger trombosbildning och
darmed minskar behovet av lakemedel. Aven om de kommersiella forhandlingarna i nu pagaende
projekt gar lite langsammare an vanligt pa grund av budgetrestriktioner till foljd av Covid-19 ar vi
Overtygade om att de projekt och studier vi nu bedriver kommer att bana vag for nya licensaffarer.

Forsaljningen av BIP-produkter 6kade nagot under kvartalet, men inte alls i linje med véara
ambitioner. Konsumtionen av forbrukningsartiklar i varden har varit mycket lag i samtliga
regioner, en konsekvens av att fokus legat pa att behandla covid-19 patienter och 6vrig sjukvard
gatt pa sparlaga.

Media rapporterar om att antalet planerade ingrepp i USA minskat med sextio till attio procent
och i Stockholm rapporteras om en halvering. Samtidigt har tjugofem procent farre cancerfall
diagnostiserats i stockholmsregionen och det innebdr inte att vi blivit friskare, utan att vi skjuter
en accelererande vardskuld framfor oss.

Manga lander fortsatter att tillampa langtgaende restriktioner och det férsvarar accessen till
sjukhusen och det dagliga forsaljningsarbetet. Att fysiska moten inte gar att genomfora pa
samma satt som vanligt innebér att vi och vara distributérer maste utveckla var digitala narvaro



och kommunikation i snabbare takt. Ett exempel pa nya mojligheter ar att den indiska regeringen
etablerat en e-handelsplattform fér medicintekniska produkter. Vi har redan registrerat
Bactiguards centrala venkatetrar och vantar nu pa att aven urinvagskatetrarna och
endotrakealtuberna ska bli listade och mer tillgéangliga for varden. Ett annat exempel ar att vi
bedriver utbildning av sjukvardspersonal och deltar i paneldiskussioner med key opinion leaders
digitalt for att starka varumarket.

Den globala utrullningen av Hydrocyn aqua pagar for fullt, men upphandlingsregler och lokala
regelverk gor att det tar lite tid innan forsaljningen tar fart pa allvar. Styrkan i Hydrocyn &r att den
ar bevisat effektiv mot det virus som ger Covid-19 och mot de flesta bakterier, virus och svampar
som leder till infektioner. Samtidigt &r den vavnadsvanlig och bidrar till snabbare lakning av sér,
vilket gor den anvandbar for allman sarvard, dental-, baby- och djurvard, for att naAmna nagra
exempel. Hydrocyn svider inte och &r heller inte brandfarlig, vilket gér den dverlagsen
alkoholbaserade alternativ.

Forsaljningen maste accelerera snabbare och vi behover utbilda marknaden om fordelarna med
vara produkter. For att leda det arbetet i Norden har vi rekryterat en ny forsaljningschef. Hans
uppdrag ar att bearbeta vardgivare, apotekskedjor, foretags- och konsumentmarknaden. Vi har
ocksa rekryterat en forsaljningschef for Sydostasien och tecknat distributionsavtal for Hydrocyn
pa flera marknader i Mellandstern och i Indien, dar registreringsarbetet nu pagar.

Vi okar trycket i var egen forsaljningsorganisation for att géra Bactiguard mer synligt och
tongivande. Vara produkter ska bli det sjalvklara valet for infektionsprevention och etableras som
vardstandard. For att starka var kommunikation och marknadsforing utokar vi ledningen med
Petra Kaur Ljungman, som med framgang utvecklat flera bolags varumérkes- och digitala
strategier. Samtidigt har vi pabdrjat rekryteringen av en ny global forsaljningschef och anpassar
de regionala saljteamen efter lokala forutsattningar. Under tiden rekryteringen pagar har jag
tillfalligt tagit dver ansvaret for att leda forsaljningsorganisationen.

Covid-19 paverkar oss alla och vi ser nu en andra vag av smittspridning i samhallet, vilket gor
utvecklingen i nértid svarbeddémd. Men det som blir alltmer tydligt &r att behovet av infektions-
prevention aldrig varit storre. Aven om nuléget &r tufft har pandemin gjort Bactiguard an mer
relevant.

Vart jobb &r att 6vertyga marknaden om att Bactiguards teknologi och produkter kan bidra till att
minska riskerna for infektioner och allvarliga komplikationer, forkorta vardtider och bromsa
trenden med en vaxande vardskuld. Vi fokuserar pa aktiviteter som 6kar kannedomen om vart
varumarke, accelererar forsaljningen och reducerar kostnaderna. Vi tillfér nya krafter i ledningen,
starker var forsaljningsorganisation, drar nytta av var globala kapacitet och utvecklar var digitala
narvaro.

Som VD for Bactiguard skyggar jag inte for utmaningarna i det lage vi nu befinner oss, men jag
har svart att se en battre affarsidé an infektionsprevention i dessa tider. Vi ar 6vertygade om
styrkan i Bactiguards teknologi for olika typer av medicinska applikationer, bade for kortare bruk
och langtidsanvandning.

Darfor upprepar vi vara langsiktiga finansiella mal om en genomsnittlig arlig tillvéaxt pa 20% och
en EBITDA marginal pa minst 30 procent for den kommande femarsperioden.

Cecilia Edstrom, VD



Delarsrapporten for Bactiguard Holding AB (publ) for perioden juli — september 2020 finns nu
tillganglig som PDF p& www.bactiguard.com.

Denna information &ar sddan information som Bactiguard Holding AB (publ) ar skyldigt att
offentliggdra enligt EU:s marknadsmissbruksférordning. Informationen lamnades, genom
nedanstaende kontaktpersons forsorg, for offentliggérande 2020-11-05, kl. 08.00.

For ytterligare information vanligen kontakta:
Gabriella Bjorknert Caracciolo, CFO och vice VD, mobil: +46 72 141 62 49

En audiocast pa engelska for investerare, analytiker och media kommer att hallas idag klockan
11.00 dar VD Cecilia Edstrom och CFO Gabriella Bjérknert Caracciolo presenterar och
kommenterar delarsrapporten samt svarar pa fragor.

Rapporten och presentationsmaterial for audiocasten kommer att finnas tillgangliga pa
Bactiguards hemsida

For att delta i audiocasten, vanligen anvand denna lank:

For att enbart delta via telefonkonferens, ring:
SE: +46850558351 UK: +443333009035 US: +18335268398

Bactiguard ar ett svenskt medicinteknikbolag vars uppdrag &r att radda liv. Det gor vi genom att utveckla och
tillhandahalla infektionsférebyggande I6sningar som minskar risken for vardrelaterade infektioner och reducerar
anvandningen av antibiotika. P4 sa satt sparar vi avsevarda kostnader for sjukvarden och samhallet.

Bactiguards teknologi forhindrar att bakterier faster och bildar biofilm pa medicintekniska produkter. Bactiguard
erbjuder teknologin via licensavtal och den egna produktportféljen BIP (Bactiguard Infection Protection).
Urinkatetrar med Bactiguards ytskikt & marknadsledande i USA och Japan genom licenspartnern BD.
Bactiguards egen produktportfolj av urinkatetrar, endotrakealtuber och centrala venkatetrar férebygger vanligt
forekommande infektioner i urin-, blod- och luftvédgarna.

Bactiguard ar inne i en stark expansionsfas pa marknaderna i Europa, Kina, Indien och Mellandstern och genom
att etablera licensaffarer inom nya terapiomraden. Nyligen fullféljdes forvarvet av malaysiska Vigilenz, en
tillverkare och leverantor av medicintekniska produkter och forbruknings-artiklar, framst inom sarvard och
infektionsprevention.

Bactiguard har efter forvarvet cirka 180 anstéllda runt om i varlden. Huvudkontoret och en av tre
produktionsanlaggningar ligger i Stockholm, de andra tva i Malaysia.

Bactiguard ar noterat pa Nasdaq Stockholm.

Las mer om hur Bactiguard raddar liv pa


www.bactiguard.com/sv/investerare/rapporter-och-presentationer
https://tv.streamfabriken.com/bactiguard-q3-2020
http://www.bactiguard.com/

